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L’offerta per le partite iva:
EDISON IMPRESA21 SEMPLICE
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12,3 GW di potenza installata*
68 centrali idroelettriche**
28 centrali termoelettriche**

29 campi eolici
56,1 mld mce di riserve di idrocarburi
80 titoli minerari (gas e olio)
3 centri stoccaggio gas

1 terminale GNL
2 nuovi metanodotti in sviluppo

*compreso 50% di Edipower
** compreso centrali Edipower

Edison, da circa 130 anni, è al servizio dello sviluppo delle imprese italiane e della crescita del 
Paese E’stata la prima società elettrica d’Italia ed è una delle più antiche aziende energetiche del 
mondo. Attualmente è il secondo operatore elettrico italiano, con una produzione di energia elettrica 
pari a 41,6 TWh che corrisponde al 15% dell’intera produzione nazionale.

Edison Energia annovera tra i suoi clienti
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Produttore
Genera energia 
elettrica
Esempio: Edison 
spa, Enel, Acea.

Terna
Gestisce l’energia in 
AT e la trasforma in 
MT da passare al DL
Gestisce il 
dispacciamento, cioè
gestisce il flusso tra 
produzione e domanda 
di energia

Distributore
Distribuisce energia 
elettrica su tutta la 
rete locale; è
proprietario della 
rete. Esempio: Enel 
Distribuzione, 
A2A,…

Grossista/Venditore
Acquista dal 
produttore e vende   
al   cliente  finale
Es: Edison Energia, 
Enel Energia, 
Sorgenia, Eon, etc.

Cliente
Acquista dal 
Grossista/Venditore 
energia  elettrica,  che  
gli  viene “consegnata”
dal distributore loc.

LA FILIERA DEL MERCATO ELETTRICO

Autorità per l’Energia 
Elettrica e il Gas 
(AEEG)

Vigila   sull’operato  
di  produttori,  
grossisti e 
distributori per 
tutelare                il 
cliente finale
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Possibilità di Rientro
un cliente può in qualsiasi momento cambiare 
il proprio fornitore.

Tempi di RECESSO
MB BT-GAS : 3 mesi
MT: ATTENZIONE!!! LA DELIBERA 79/08 HA 
ELIMINATO LA TEMPISTICA LASCIANDONE 
ALLE PARTI LA DEFINIZIONE (ANCHE FINO 
AD UN ANNO)
RESIDENZIALE: 1 mese

Tempi di RECESSO

Per i clienti REE/MB DA MAGGIOR TUTELA: 
1 MESE 
Per il cliente MB GAS DA MAGGIOR TUTELA: 
SEMPRE 3 MESI

MODALITA’ POSSIBILITA’ DI RIENTRO/TEMPI DI 
RECESSO

DEL. 144/07

Tutti i Clienti che hanno già
approfittato dell’opportunità
di scegliere il proprio 
fornitore di energia 
(Residenziali, BT, MT)

1° luglio 2007: i clienti domestici
hanno diritto di recedere dal 
preesistente contratto di 
fornitura 

In mancanza di tale scelta il 
servizio è garantito dall’impresa 
distributrice, anche attraverso 
apposite società di vendita

Il servizio è esteso anche alle 
piccole imprese connesse in BT 
(dipendenti <50 e fatturato annuo 
< 10 MLN €)

DESCRIZIONETIPO DI SERVIZIO

LIBERO

MAGGIOR
TUTELA

Es.
E.S.E

Acea-Electrabel

Es.
Sorgenia

Enel Energia
Italcogim

…
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OFFERTA 
IMPRESA21 SEMPLICE LUCE & 

GAS



Vendite Retail

business-partner.biz
e-Formazione Partner EdisonLA BOLLETTA….MILLE VOCI 

5

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24
LUN
MAR
MER
GIOV
VEN
SAB
DOM

Legenda
F1
F2
F3

DISPACCIAMENTO

SBILANCIAMENTO!

PEAK

OFF PEAK

PERDITE DI RETE

QUANDO CONSUMI???
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EDISON HA STUDIATO 
UNA NUOVA OFFERTA 
PER LA RETE KEY21:

• Esclusiva
• Innovativa
• Semplice

• Conveniente
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IL COSTO PER IL CLIENTE È COMPOSTO DA 2 QUOTE (ESCLUSE IVA E IMPOSTE):
• QUOTA FISSA (potenza in fattura): corrispettivo €/kW/mese da moltiplicare per la potenza 
specifica
• QUOTA VARIABILE (consumo) con prezzo fisso per 12 mesi comprensivo di tutte le voci della 
fattura

Nessuna cauzione e restituzione
del deposito cauzionale, no costi di attivazione, uscita, NO ONERI DI SBILANCIAMENTO

Periodicità fatturazione: bimestrale (utenze < o = 30KW ); altrimenti mensile

Recesso a 90 giorni (no possibilità di recesso 
per clienti alimentati in MT)

Modalità di pagamento: RID

Pagamento 15 gg data fattura

SEMPLICITA’ DI FATTURAZIONE! SOLO DUE VOCI (escluse IVA e Accise)!
PREZZI FISSI PER UN ANNO! 

FISSI ANCHE I COSTI PASSANTI  
PER TUTTA LA DURATA DELL’OFFERTA!
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Riservata ai clienti non domestici alimentati in Bassa Tensione
(ad esclusione delle Pubbliche Amministrazioni)

Prezzo MONORARIO fisso per dodici mesi di fornitura pari a 0,152 €/kWh

E’ previsto un corrispettivo pari a 49€/kW/anno, cioè circa 4 €/KW/mese, da moltiplicare per 
la potenza specifica, di cui: 

Per potenze disponibili inferiori o uguali ai 16,5 kW pagano la potenza impegnata; 
Per potenze disponibili superiori ai 16,5 kW pagano la potenza massima/mese 

(come previsto dalla tariffa di distribuzione dell’AEEG).

Offerta venduta in esclusiva dalla “Master Agency”
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TOTALE       149 -
IVA             24 -

ACCISE            8 =
€ 117

TOTALE  € 117/588= 20 c€/Kwh

Con EDISON IMPRESA21SEMPLICE:
QUOTA FISSA  4 € * 3 KW * 2 MESI= 24 €
QUOTA VARIABILE       0,152 * 588= 89 €

TOTALE  113 €

OFFERTA VARIABILE CON RISCHIO > IMPRESA21SEMPLICE SENZA RISCHI, 
SEMPLICE, TRASPARENTE E COSTA ANCHE MENO
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PROPOSTA DI CONTRATTO PER CLIENTI NON DOMESTICI - EE

X

0 1 2 3 4 5 7 8 9 0 1
0 1 2 3 4 5 7 8 9 0 1

SE DITTA INDIVIDUALE RIPORTARE IL CF 
PERSONALE. I DATI DOVRANNO ESSERE 
CONGRUENTI CON QUANTO IN 
FATTURA/ALTRIMENTI FIRMA MODULO SWITCHROTOLITO SRL

VIA REPUBBLICA 20
ROMA R M

ALESSANDRA D’ANGELO
3  3  3  4  6  6 7  7 3 30 6 7 1 2 3 4 5 6

Aledison@xxxx.it
Riportare eventuale indirizzo e campo c/o

Indicare se diverso dal rappresentante legale
BANCA DI ROMA

I   T     0  0    I      0  0  0  9  9     1  2  2  5  7    0  0 0   0  0  0  2  3  4  5  6  7

D N G L S N 8 0 A 5 2 A 9 4 0 V
D’ANGELO ALESSANDRA

CHI HA POTERE DI FIRMA
0 0 1 5 9

X

X



PROPOSTA DI CONTRATTO PER CLIENTI NON DOMESTICI - EE

BT/ AU3 8 0

ES: ENEL ENERGIAX

6,6

X
X

1 2      0  2      1 1

1  2      0  2      1 1

1  2      0  2      1 1

INDIRIZZO DEL CONTATORE

L’aliquota IVA al 10% si applica solo 
a seguito della ricezione della 
“Dichiarazione di aliquota IVA 

ridotta” e NON HA EFFETTI 
RETROATTIVI.

X
ES: ENEL SERVIZIO ELETTRICO NON FONDAMENTALE

0 0 1 FONDAMENTALE!!!

2 0%

Fattura mensile: consumo X 11
Fattura Bimestrale X 5

1 1.0 0 0

EDISON IMPRESA SEMPLICE 0 1 / 06 / 11
1 ° giorno mese  

dopo 4 mesi dalla 
firma!

6



IL GAS
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Approvvigionamento
Comprare e importare Gas 
dall’estero
Trovare dei giacimenti di 
Gas

Stoccaggio
Depositi di Gas in 
giacimenti
Depositi di Gas in unità
geologiche profonde Rete di Trasporto

Alta Pressione
Serve le centrali elettriche
Serve i clienti Industriali 
diretti

Società di Vendita
Acquista dallo Shipper  e vende 
al cliente finale
Acquista dalla distribuzione 
locale e vende ai clienti finali
Per es: Eni Gas&Power, Enel 
Energia, A2A, E ON Vendite 
Italia, Edison Energia

Rete di Distribuzione in
Bassa Pressione

Svolgono l’attività trasporto del 
gas utilizzando le reti di trasporto 
locali

Autorità per l’Energia 
Elettrica e il Gas (AEEG)

Vigila sull’operato di 
produttori, grossisti e 
distributore per tutelare il 
cliente finale

Shipper

Shipper
operatori che utilizzano le 
reti per trasportare il 
proprio gas ai punti finali
Principali Shipper: Eni, 
Enel , Edison, Plurigas, 
Gas Plus, Gaz de France, 
E ON, Spigas

Clienti Finali
Clienti Domestici
Condomini
Industria, commercio e 
Artigianato (<200.000 mc/a)
Cliente Industriale in B.P. 

(>200.000 mc/a) 

GLI ATTORI DEL MERCATO GAS

Re.Mi.

Re.Mi.

tariffa di trasporto

tariffa di 
distribuzione

Rete SNAM
(rete di trasporto nazionale)
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IMPRESA21 SEMPLICE GAS
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IL COSTO PER IL CLIENTE È COMPOSTO DA UNA UNICA QUOTA VARIABILE (ESCLUSE IVA E 
IMPOSTE): prezzo fisso per 12 mesi comprensivo di tutte le voci della fattura e 

differenziato per ambito tariffario (il territorio Italiano è suddiviso in 6 macro-zone multi-regionali).

Periodicità fatturazione: bimestrale (utenze GAS <10.000 Smc annui); altrimenti mensile

Nessuna cauzione e restituzione
del deposito cauzionale, no costi di attivazione/uscita

Recesso a 90 giorni 

Modalità di pagamento: RID

Pagamento 15 gg data fattura

EXTRASCONTO per consumo >3.500 m³ ora 1.000 m³

SEMPLICITA’ DI FATTURAZIONE! SOLO UNA VOCE (escluse IVA e Accise)!
PREZZI FISSI PER UN ANNO! 

FISSI ANCHE I COSTI PASSANTI  
PER TUTTA LA DURATA DELL’OFFERTA!
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Vantaggio aggiuntivo pari a 0,11€/Smc per consumi superiori a 1.000 Smc/anno. Tale 
vantaggio non avrà effetto retroattivo (per consumi inferiori a 1.000 Smc/anno si paga il 

prezzo “base”).

Prezzo omnicomprensivo di tutte le componenti della tariffa, 
differenziato per ambito tariffario, ad eccezione di Iva e imposte.

Offerta venduta in esclusiva dalla “Master Agency”
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Calcolo 
del consumo
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ACCISE AGEVOLATE

CON IMPRESA21GAS
SARA’ PIU’ SEMPLICE..
LEGGERE LA FATTURA
E ANCHE IL CONFRONTO
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DATI TECNICI RICHIESTI:
• Codice Re.Mi 
• Codice P.d.R.
• Matricola Contatore

INDIVIDUAZIONE USI:
• Cottura Cibi 
• Acqua Calda
• Riscaldamento individuale
• Riscaldamento Centralizzato
• Condizionamento
• Processo Produttivo

Possibile scelta 
multipla
- Dato necessario 
per il calcolo della CG 
(Capacità Giornaliera)
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Codice Re.Mi. / Punto di Consegna su Rete di Trasporto
Codice – solitamente di 8 cifre - che identifica il punto di consegna dall’alta 
pressione alla bassa pressione, ovvero la cabina di REgolazione e Misura
Presente anche come Codice di Punto di Consegna/Codice Impianto
Codice P.d.R. / Codice Punto di Misura
Acronimo di Punto di riconsegna, codice che identifica univocamente 
il punto di prelievo (14 cifre)
Presente anche come Codice Presa o Codice punto di Fornitura
/codice Punto di Misura
Matricola Contatore
Numero della matricola contatore 
(numero di cifre dipendente dal DL)

- Dati necessari per l’attivazione
- Obbligatoriamente pubblicati in bolletta
- Multa dall’AEEG se non sono pubblicati
- Talvolta, però, in bolletta sono “chiamati” con un nome 

diverso o non sono pubblicati 
- Nel caso non siano pubblicati in bolletta possono essere 

richiesti dal cliente al DL
- Il DL è obbligato a fornirli!!! 

NECESSARI
PER 

L’ATTIVAZIONE
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BREVI ISTRUZIONI OPERATIVE
IVA E ACCISE
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ALIQUOTA IVA 10% CATEGORIE AGEVOLATE EE _ GAS
Imprese agricole, manifatturiere, estrattive, poligrafiche, editoriali e simili

Solo        condomini, caserme, orfanotrofi, carceri, scuole pubbliche..

COME RICHIEDERE L’ALIQUOTA IVA 10%
Indicare a contratto l’aliquota ridotta E compilare il modulo di autocertificazione
Il modulo IVA 10% deve essere 

Completato in tutte le sue parti
Firmato e datato
Allegare copia di un documento di identità valido

Il modulo IVA 10% deve essere spedito tramite Raccomandata con AVVISO DI
RICEVIMENTO all’indirizzo indicato nel modulo stesso

Il modulo va compilato e spedito ANCHE SE IL CLIENTE HA GIA’ L’AGEVOLAZIONE con il fornitore uscente!

N.B: In caso ad es. di esportatori abituali  l’IVA è esente - inviare dichiarazione d’intento con validità annuale con le stesse 
modalità del modulo di agevolazione 10%
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TITOLARE/LEGALE RAPPRESENTANTE 

LEGALE RAPPRESENTANTE

CF DELL’AZIENDA
RIPORTARE IL TEL! IN CASO DI NECESSITA’ VIENE CONTATTATO

OGGETTO SINTETICAMENTE ESPRESSO
IN VISURA

INDICARE

(………….)
Agricola, etc.

Inviare 
> tramite RR all’indirizzo indicato
oppure 

allegare al contratto
fondamentale la compilazione 

corretta del contratto

Indicare la categoria negli spazi 
appositi. 
Solo nel modulo dell’IVA 10% 
ENERIGIA ELETTRICA troviamo 
anche le categorie: condomini, 
caserme, scuole, etc..)

Importante allegare copia del documento
FONDAMENTALE > DATARE E FIRMARE IL MODULO
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Le agevolazioni alle accise nell’energia
elettrica riguardano clienti con profilo 
principalmente business.
Categorie che possono essere di profilo
Microbusiness sono:

:

Usi di processo esenti da accise: 
riduzioni chimiche, processi metallurgici, 
mineralogici, fabbricazione di vetro e 
di prodotti in vetro, fabbricazione di 
piastrelle in ceramica per pavimenti e 
rivestimenti, fabbricazione di mattoni, 
tegole ed altri prodotti per l'edilizia, in 
terracotta etc..v. Elenco attività
agevolabili
N.B.Illuminazione pubblica: non sono 
applicate le accise provinciali, ma in 
questo caso l’esenzione è già
inserita a sistema, quindi non si deve 
compilare nessun modulo!!!

Sono molto numerose le categorie di clienti
interessate da agevolazioni alle accise nel 
gas naturale. Riguardano consumi riconducibili 
all’uso:
• Artigianale
• Agricolo
• Industiale

attività produttive, distribuzione com
merciale (somministrazione di bevan
de, latte, dolciumi, pasticceria, gelate
ria, bar, caffè, birrerie e simili..)
commercio al dettaglio e all’ingrosso
alberghi
esercizi di ristorazione
forni da pane
case di cura (a scopo di lucro)
case di riposo per anziani

per approfondimenti si rimanda al modulo di 
agevolazione ed esenzione

ESEMPI di soggetti che NON hanno diritto alla riduzione: 
liberi professionisti (dentisti, notai, avvocati, etc).
Banche, assicurazioni, il negozio in cui viene svolta l’attività di 
ricerca lavoro interinale….

IN CASO DI AGEVOLAZIONI ALL’ACCISA E’ SEMPRE NECESSARIO COMPILARE ED INVIARE IL MODULO DI
RICHIESTA, ANCHE SE IL CLIENTE GODE GIA’ DI UN REGIME AGEVOLATO CON IL FORNITORE USCENTE.

SE ABBIAMO DUBBI CONSIGLIAMO AL CLIENTE DI RIVOLGERSI AL SUO COMMERCIALISTA!!!
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A differenza del modulo IVA si dovrà inviare
• RR DEL MODULO IN ORIGINALE
• EDISON DOVRA’ INOLTRARE IL MODULO 
ALL’UFFICIO DELLE DOGANE DELLA PROVINCIA 
DI COMPETENZA
•LE AGEVOLAZIONI PARTONO SOLO DAL 
MOMENTO IN CUI RICEVIAMO IL MODULO in 
originale!!!

PER GLI SPAZI DELL’ANAGRAFICA V. MODULO IVA

IN VISURA CAMERALE

DOCUMENTI DA CONSEGNARE AL CLIENTE 
CHE HA DIRITTO ALLE AGEVOLAZIONI

1. Informativa sulle agevolazioni fiscali
2. Modulo Accise agevolate o esenzione 

(casi più rari)

ES. ACCISE USO CIVILE E AGEVOLATE A CONFRONTO

!!!

Datare e firmare!
allegare

es
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GESTIONE RECESSO PRECEDENTE 
FORNITORE
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• Per alcuni fornitori uscenti è NECESSARIO far firmare al neo cliente l’apposito
modulo di RECESSO (durante la fase di sottoscrizione del contratto!!!).

• I trader interessati sono i seguenti:
•Sorgenia S.p.A. 

•Flyenergia S.p.A.

•AGES Trade S.p.A 

•AGESP Energia S.r.l. 

•Azienda Energetica S.p.A. 

•Etschwerke AG 

•COGAS più

•Caronno Pertusella Metano S.r.l. 

•EGL Italia S.p.A 

•COGESER

ATTENZIONE: IL MANCATO INVIO DEL RECESSO SCRITTO COMPORTA 
L’ANNULLAMENTO DEL CONTRATTO!



..RICORDIAMOCI DI…

PORTARE IN SEDE CONSEGNARE AL CLIENTE
• PROPOSTA DI CONTRATTO 

COMPLETA DI TIMBRO E
FIRME (COPIA PER EDISON
E SOGGETTO DI VENDITA)

• Modulo B in caso di MULTISITO ed 
eventuale modulo C per 
MULTISITO con IBAN differenti per 
sito

• CONDIZIONI PARTICOLARI 
(prezzi)
OFFERTA  TIMBRATE E FIRMATE

• COPIA DI TUTTE LE PAGINE 
DELL’ULTIMA 
BOLLETTA/FATTURA

• COPIA DEL RECESSO 
firmato/timbrato dal cliente

• PROPOSTA DI CONTRATTO (COPIA 
PER IL CLIENTE)

• CONDIZIONI PARTICOLARI 
(Prezzi)

• CONDIZIONI GENERALI  
COMPILATE E FIRMATE!!!

• (Eventuale) MODULISTICA PER
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E in più (SOLO SE IL CLIENTE HA DIRITTO AD AGEVOLAZIONI) CONSEGNARE AL CLIENTE 
MODULI E INFORMATIVA:

• IVA 10%  (indispensabile in caso di applicazione aliquota in forma ridotta). 
• ACCISE AGEVOLATE (indispensabile in caso di applicazione, soprattutto se il cliente gode già di un 

regime fiscale agevolato!)
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1. Modifica dati anagrafici;
2. Cessazione utenze;
3. Aumenti/diminuzioni di potenza;
4. Autolettura.

800.031.121 (Clienti Business) 

Numero verde per l’auto-lettura -> 800.031.115

Sito www.edisonenergia.it

Call Center dedicato 24 h su 24/7 gg su 7


